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Graphique 157 – Les comparaisons des facteurs et des élasticités 

Si l’élasticité de la quantité par rapport au prix est inférieure à –1, le chiffre d’affaires 
augmente. Si l’élasticité de la quantité par rapport au prix est supérieure à –1, le chiffre 
d’affaires diminue. 

5.6.2.2 L’élasticité de la quantité par rapport aux moyens financiers 

La demande est une fonction croissante ou décroissante des moyens financiers. Dans ce 
cas de figure, nous avons K’>0 et C quelconque, ce qui permet d’établir : 
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Voici les définitions usuelles de l’élasticité de la quantité par rapport aux moyens 
financiers : 

Valeurs de l’élasticité Qualification de la corrélation Exemple 

ΕQ (Finance) < 0 Produit inférieur. Le pain. 

ΕQ (Finance) = 0 Pas d’élasticité. Le savon. 

0 < ΕQ (Finance) < 1 Produit de nécessité. L’alimentation, les vêtements. 

ΕQ (Finance) = 1 Produit supérieur. Les loisirs. 

ΕQ (Finance) > 1 Produit de luxe. Les bijoux. 

Tableau 158 – L’élasticité de la quantité par rapport au moyens financiers 

5.6.2.3 L’élasticité de la quantité par rapport au prix d’un autre offre 

En calculant l’élasticité de la quantité par rapport au prix d’une autre offre λ, il s’agit 
d’évaluer la dépendance ou la concurrence entre les offres : 
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